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1. Bolaget i korthet

Hexatronic Group ar ett svenskt industribolag som utvecklar, tillverkar och levererar fiberoptiska system, kablar och
tillhérande tjanster for digital infrastruktur, organiserat i tre affarsomraden: Fiber Solutions, Harsh Environment och

Data Center. Kunderna ar professionella bestallare (B2B), sasom teleoperattrer och natbyggare, datacenteraktorer
som hyperscalers och colocation-bolag, samt kunder inom energi, férsvar och industri, med tyngdpunkt i Europa,

Nordamerika och APAC.

Hexatronic har vuxit frin en svensk leverantor av fiberprodukter for bredbandsutbyggnad till en internationell koncern,
till stor del genom férvarv som breddat bade erbjudandet och den geografiska narvaron. De senaste forvarven ar
Communication Zone (2025) samt JOWO Systemtechnik och Superior Fiber & Data Services (2026). Tyngdpunkten
har successivt flyttats fran fiberutbyggnad hem till hushall (sa kallad FTTH, Fiber To The Home) mot datacenter och
kravande industrimiljoer, vilket formaliserades 2025 nar verksamheten delades in i de tre nuvarande affairsomradena.
Bolagets uttalade ambition ar att Data Center och Harsh Environment ska utgéra omkring hélften av forsaljningen,

jamfort med 35% heldret 2025. Aktien &r sedan 2015 noterad p& Nasdaq Stockholm.

HUVUDKONTOR LISTAT MARKNADSVARDE ANSTALLDA
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2. Affarsmodell — sé tjanar bolaget pengar

Hexatronic tjanar pengar genom att sélja egenutvecklade produkter och system samt kringtjanster (faltsupport,
utbildning, design, installation och drift). Intakterna delas i tre affarsomraden med olika ekonomisk profil. Fiber
Solutions (65% av omsattningen 2025) levererar fiberkabel, mikrorér och natkomponenter till bredbandsutbyggnad
och transportnat. Harsh Environment (16%) utvecklar kundanpassade, OEM-designade lésningar (dynamiska kablar,
kontaktdon och fiberoptisk sensorteknik) som byggs in som kritiska delsystem i energi-, forsvars- och industri-
applikationer med langa utvecklingscykler. Data Center (19%) kombinerar hogdensitetskablage med tjanster 6ver

datacentrets livscykel for hyperscalers och colocation-aktorer.



Modellen ar kapitalintensiv eftersom koncernen driver egen tillverkning i 17 produktionsanlaggningar. Denna lokala
produktion &r ett medvetet val som forkortar leveranskedjor och dampar tull- och valutarisk, men binder kapital i
anlaggningar och lager. Marginalprofilen skiljer sig tydligt mellan omradena. Data Center och Harsh Environment
har hogre justerad EBITA-marginal &n Fiber Solutions, som pressats av pris och volym pa FTTH-marknaden. Fiber
Solutions har en sasongsprofil dar forsta och fjarde kvartalet normalt ar lagre an sommarhalvaret da markarbeten ar

mer aktiva. Harsh Environment &r i stort sasongsoberoende och Data Center nagot starkare under forsta halvaret.

Intaktsfléde helaret 2025 (MSEK)

Resultat efter fi

3. Senaste rapporten — finansiell och operationell dversikt

NETTOOMSATTNING JUSTERAD EBITA PERIODENS RESULTAT

2 245 MSEK 224 MSEK 131 MSEK

+18% Y/Y (Q2'25: 1 906) +33% Y/Y (Q2'25: 169) 77 MSEK | Q2'25

Under Q2'26 6kade nettoomsattningen till 2 245 MSEK (Q2'25: 1 906), med en organisk tillvaxt pa 11%. Justerad
EBITA steg 33% till 224 MSEK (Q2'25: 169) och den justerade EBITA-marginalen uppgick till 10,0% (8,9% i Q2'25),

sekventiellt hdogre an Q1'26 och Q4'25. Periodens resultat blev 131 MSEK (Q2'25: 77).

Fiber Solutions vande till organisk tillvaxt pd 11% och justerad EBITA p& 122 MSEK (Q2'25: 78), med marginal 9,1%

(6,4%), drivet av hdgre volymer i USA och genomférda kostnadsbesparingar som hojer kapacitetsutnyttjandet. Data



Center passerade for forsta gangen 500 MSEK i kvartalsomsattning med organisk tillvaxt pa 27% och marginal 15,5%.
Harsh Environment minskade organiskt 4% med marginal 10,0%, da en forsvagad olje- och gasrelaterad orderbok
inom dynamiska kablar motverkade tillvaxt inom connectivity solutions mot férsvarsindustrin. Nordamerika stod for

44% av forsaljningen (34% i Q2'25).

Kassaflodet fran den I6pande verksamheten uppgick till 181 MSEK, motsvarande en kassakonvertering pa 84%.
Nettoskuld exklusive leasing minskade till 1 470 MSEK per 30 juni 2026 (1 582 MSEK per 31 december 2025), vilket
gav en justerad skuldsattningsgrad pa 1,7x (1,9x per 31 december 2025). Disponibla medel uppgick till 1 912 MSEK.
Under kvartalet slutfordes forvarven av JOWO Systemtechnik och Superior Fiber & Data Services och en riktad
nyemission tillférde cirka 600 MSEK. En riktad emission riktas till utvalda investerare, vilket innebar en utspadning
for befintliga agare som inte ingar i kretsen. Koncernen ingick @ven ett strategiskt partnerskap med NKT som mer an

fordubblar sjokabelkapaciteten i Hudiksvall, med volyméataganden till 2032 och driftstart 2028.

Ledningen ser fortsatt stark efterfrdgan i Nordamerika inom FTTH och transportnat, medan den europeiska
FTTH-marknaden vantas forbli svag pa kort sikt. Insatskostnader som fiber och polyeten lag kvar pa forhojda nivaer
och bolaget avser att kompensera dessa via prisjusteringar. For Q3'26 vantar ledningen ett resultat i linje med Q2'26.
P& personsidan lamnade vice VD Martin Aberg under kvartalet, och Oscar Warme utsags till tillférordnad chef for
Data Center. Efter rapportperioden meddelades aven att CFO Pernilla Lindén tilltrader som President Fiber Solutions

den 1 november, medan rekrytering av en ny CFO paborjas.

Med en lagre finansiell skuldséttning har vi stort utrymme att investerai de
mest attraktiva tillvaxtmojligheternai en varld dar efterfragan for snabb och
palitlig digital infrastruktur bara okar.

Rikard Froberg
— VD och koncernchef, Hexatronic Group - Q2'26-rapport

4. Marknad och trender

Hexatronic verkar p& marknaden for fysisk digital infrastruktur, en global och delvis fragmenterad marknad som
drivs av flerériga investeringscykler snarare &n enskilda kvartal. Den enskilt viktigaste strukturella drivkraften for
koncernen ar den accelererande utbyggnaden av digital infrastruktur: datatrafiken véaxer med moln, SaaS och Al, vilket

kraver bade nya datacenter och uppgraderade transport- och backbone-nat. Denna kraft binder samman bolagets



tre affarsomraden och ar det som mest skiljer Hexatronics position fran renodlade FTTH-kabeltillverkare, eftersom

bolaget flyttat tyngdpunkt mot datacenter och kravande industrimiljoer.

Geografiskt ar Europa storsta marknad (4 243 MSEK 2025) f6ljt av Nordamerika (2 591 MSEK) och APAC (685
MSEK), dar Nordamerika ater driver tillvaxten. Konkurrensbilden varierar per omrade. Inom fiber méter bolaget
globala aktérer som Corning, Prysmian och CommScope. Inom sjé- och dynamiska kablar ar konkurrenterna
Nexans, Prysmian och NKT (som samtidigt &r samarbetspartner), och inom datacenter en blandning av kablage-

och systemintegrationsaktorer.

« Datacenter- och Al-driven kapacitetstillvaxt — Okad berdknings- och lagringskapacitet driver efterfrdgan pa

kablage, systemintegration och uppgraderade transportnat.

e FTTH-utbyggnad med offentligt stéd — Statliga program som BEAD (USA), Gigabit Strategy (Tyskland) och

Project Gigabit (Storbritannien) stodjer fiberefterfrdgan, samtidigt som europeisk FTTH &r svag pa kort sikt.

» Energiomstallning och offshore — Elektrifiering och havsbaserade energiprojekt driver efterfrdgan pa dynamiska

kablar och sensorlésningar.
+ Forsvarsupprustning — Okade forsvarsinvesteringar lyfter efterfrdgan inom connectivity solutions.

» Konsolidering — En fragmenterad marknad ger utrymme for forvarvsdriven tillvaxt och breddning av erbjudandet.

5. Tillvaxtdrivare och risker



Tillvaxtdrivare

» Data Center — Organisk tillvaxt pa 27% i Q2'26 och
mal om 3 MDSEK i omséttning 2028.

e Sjokabel och transportnat — NKT-partnerskapet mer
an fordubblar kapaciteten i Hudiksvall med volymata-
ganden till 2032.

» Aterhamtning i Nordamerika — Stark FTTH- och
backbone-efterfragan lyfter Fiber Solutions.

« Marginallyft i Fiber Solutions — Genomfort atgard-
sprogram hojer kapacitetsutnyttjande och operativ
havstang.

e Fdrvarv — Stark balansrakning och pipeline for selek-

tiva tillaggsfoérvarv inom Harsh Environment och Data

Risker

e Marknads- och konjunkturrisk — Svagare invester-
ingsvilja och prispress, sarskilt inom europeisk FTTH.

e Beroende av offentliga program — Minskade statliga
bredbandsinvesteringar kan dampa efterfragan.

* Valutarisk — Global omsattning ger omrékningseffekt
(starkt krona sanker rapporterad omsattning), medan
lokal produktion begransar transaktionseffekten pa
EBITA.

e Insatsvaror och leverantérskedjor — Férhojda pris-
er pa fiber och polyeten samt beroende av enskilda
leverantorer.

e FoOrvarvs- och integrationsrisk — Tillvaxtstrategin

Center. bygger pa forvarv som ska integreras och leverera
synergier.
6. Finansiell utveckling — KPl:er
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7. Finansiella mal

Hexatronic lanserade i september 2025 nya finansiella mal per affarsomrade till 2028 (inklusive forvarv, med

EBITA-marginal éver en konjunkturcykel). Malen ersétter de tidigare koncernmalen:

* Fiber Solutions: Omsattning 6 MDSEK, EBITA-marginal 10%.

* Harsh Environment: Omséttning 2 MDSEK, EBITA-marginal 15%.



Data Center: Omséttning 3 MDSEK, EBITA-marginal 15%.

Utdelning: Ingen formell utdelningspolicy, styrelsen provar fragan arligen. Ingen utdelning foreslogs for raken-

skapsaret 2025.

. Potentiella triggers (kommande 6-12 manader)
Q3'26-rapporten — Ledningen guidar ett resultat i linje med Q2'26. Fokus ligger pa huruvida Fiber Solutions
marginallyft haller, om Data Center behaller ~15 % marginal och om Harsh Environments produktmix forbéattras

under andra halvaret som utlovat.

Marginalbanan i Fiber Solutions — Justerad EBITA-marginal steg till 9,1% i Q2'26. Nasta steg ar ett fortsatt

narmande mot 10%-malet efter avslutat atgardsprogram.

Nordamerikansk aterhamtning — Nordamerika var 44% av forsaljningen i Q2'26. Fortsatt acceleration skulle lyfta

koncernens tillvéxt och marginal.

Forvarv — Uttalad forvarvspipeline och starkt balansrakning efter emissionen, med nya tillaggsforvéarv inom Harsh

Environment och Data Center.
Sjokabelinvesteringen — Exekvering av NKT-partnerskapet i Hudiksvall infor driftstart 2028.

Ny CFO — Rekryteringen efter att Pernilla Lindén tilltrader President Fiber Solutions den 1 november 2026.

9. Vanliga fragor fran investerare

Varfor foll Ionsamheten under 2025 och hur ser vandningen ut?

Justerad EBITA-marginal sjonk till 8,4% helaret 2025 (10,6% 2024), framst pa grund av pris- och volympress
i Fiber Solutions pa en svag FTTH-marknad, samt engdngsposter om 298 MSEK for ett atgardsprogram.
Under Q1'26 och Q2'26 har marginalen aterhamtat sig sekventiellt till 10,0% i Q2'26, drivet av hogre volymer,

kostnadsbesparingar och 6ékad andel Data Center och Harsh Environment.



Hur beroende &r bolaget av FTTH-utbyggnad?

Fiber Solutions stod for 65% av omsattningen 2025 och &ar exponerat mot FTTH, men bolaget har medvetet
diversifierat. Data Center (19%) och Harsh Environment (16%) stod 2025 tillsammans fér 35% av omsattningen
men for ver hélften av resultatet (55% av justerad EBITA), eftersom de &r mer Idnsamma &n fiberaffaren. Skiftet

mot transportnat, sjokabel, datacenter, energi och forsvar minskar beroendet av enskild FTTH-efterfragan.

Hur exponerat ar bolaget mot valuta?
Hexatronic har global omsattning och en starkt krona sénker den rapporterade omséttningen (omrakningseffekt).
Effekten pa EBITA ar dock begransad eftersom strategin med lokal produktion innebar att kostnader i stor
utstrackning uppstar i samma valuta som intakterna, vilket dampar transaktionsexponeringen mot bruttomar-

ginalen.

Ar tillvaxten organisk eller forvarvsdriven?

Bada. Koncernen har vuxit genom en lang rad forvarv, och under 2025-2026 slutférdes bl.a. Communication
Zone, JOWO Systemtechnik och Superior Fiber & Data Services. Samtidigt levererade koncernen organisk

tillvaxt pa 3% helaret 2025 och 11% i Q2'26. De finansiella malen till 2028 inkluderar uttryckligen forvarv.

10. Vad séager optimisten? /Vad sager pessimisten?



Vad sager optimisten?

Hexatronic ar exponerat mot flera flerariga in-
vesteringscykler samtidigt (datacenter, Al-driven
nattrafik, energiomstallning och férsvar), vilket
ger strukturell efterfrdgan bortom den cykliska

FTTH-marknaden.

Diversifieringen bar frukt. Data Center och Harsh
Environment stod 2025 fér 35% av omsattningen
men for éver halften av resultatet (55% av justerad
EBITA), eftersom de ar mer Ionsamma &n fiberaf-

faren.

Marginalvandningen i Fiber Solutions och den
sekventiellt stigande koncernmarginalen visar att
atgardsprogrammet ger operativ havstang nar

volymerna atervander.

Efter den riktade emissionen ar skuldsattningen
nere pa 1,7x, vilket ger utrymme for fortsatta
forvarv och kapacitetsinvesteringar som NKT-part-

nerskapet.

Vad sager pessimisten?

Fiber Solutions ar fortfarande storsta affarsom-
radet och den europeiska FTTH-marknaden van-
tas forbli svag, med pris- och volympress som tyn-

ger koncernmarginalen.

Fiber Solutions justerade EBITA-marginal pa 6,4%
och Harsh Environments 11,2% helaret 2025 lig-

ger under méalen pa 10% respektive 15% till 2028,
och vagen dit forutsatter bade volymaterhamtning

och lyckad exekvering.

Tillvaxtmodellen &r beroende av forvarv som ska
integreras och leverera synergier, en aterkom-

mande integrations- och kapitalallokeringsrisk.

Efterfragan ar kanslig for konjunktur, offentliga
bredbandsprogram och ravarupriser (fiber, poly-
eten), och flera ledningsférandringar sker samtidigt

som en ny CFO ska rekryteras.

Ordlista — forkortningar och begrepp

APAC (Asia-Pacific) — Bolagets geografiska rapportregion for Asien och Stillahavsomradet, den minsta av de tre

regionerna men en uttalad expansionsmarknad.

Backbone/transportnat — De éverordnade nat som transporterar datatrafik mellan noder. De uppgraderas néar

datacentertrafiken véaxer och driver fiberefterfragan.

Colocation — Aktorer som hyr ut datacenterutrymme till flera kunder, en central kundgrupp for Data Center.

EBIT — Rorelseresultat. Visar Ionsamheten i den I6pande verksamheten fore finansnetto och skatt.




« EBITA — Rorelseresultat fore avskrivningar pa forvarvade immateriella tillgangar. Bolagets huvudsakliga mar-

ginalmatt eftersom det renodlar den underliggande driften i en forvarvsdriven koncern.
» EBITDA — Rorelseresultat fore av- och nedskrivningar. Approximerar kassagenereringen i rorelsen.
» EPS (Earnings Per Share) — Resultat per aktie. Visar vinsten hanforlig till varje aktie.

e FTTH (Fiber To The Home) — Fiber &nda hem till slutkund. Historiskt Hexatronics stérsta slutmarknad och en cyklisk

efterfragedrivare.
» Hyperscaler — Mycket stora moln-/datacenteroperatéorer, en snabbvaxande kundgrupp inom Data Center.

» Justerad EBITA-marginal — Justerad EBITA i procent av omsattningen. Bolagets centrala Ionsamhetsmal per

affarsomrade.

» Kassakonvertering — Hur stor andel av rorelseresultatet som blir kassafléde. Hog konvertering signalerar effektiv

rérelsekapitalhantering.
e Nettoskuld — Réantebarande skulder minus likvida medel, har redovisad exklusive leasing (IFRS 16).

« OEM (Original Equipment Manufacturer) — Produkter designade for att byggas in i kundens slutprodukt. Karnan i

Harsh Environments affar med langa utvecklingscykler.
« Organisk tillvaxt — Tillvaxt exklusive forvarv och valutaeffekter. Visar den underliggande efterfragan.
» R12 — Rullande tolv manader. Jamnar ut sdsong och enskilda kvartal.

» Riktad nyemission — Nyemission till utvalda investerare. Ger snabbt kapital men spader ut befintliga dgare som

inte deltar.
« Skuldsattningsgrad — Nettoskuld i forhallande till EBITDA. Mater finansiell risk och forvarvsutrymme.

« Soliditet — Eget kapital i forhallande till balansomslutningen. Visar finansiell motstandskraft.

Kéallor
» Hexatronic Group AB (publ), Delarsrapport Q2 2026 (publicerad 2026-07-15) — lank
« Hexatronic Group AB (publ), Arsredovisning och héllbarhetsrapport 2025 (rakenskapsar 2025)

» Hexatronic offentliggor tgardsprogram och nya finansiella mal for att spegla en accelererad 6vergang till

tillvaxtsegment (2025-09-11) — lank

» Hexatronic ingdr strategiskt partnerskap med NKT och utokar sjokabelproduktionen i Hudiksvall (2026-06-29) —

lank
 Vice VD Martin Aberg har beslutat att lamna Hexatronic (2026-06-14) — lank

» Hexatronic utser Oscar Warme till tillférordnad chef for Data Center (2026-07-15) — lank



Hexatronic meddelar férandringar i koncernledningen (2026-09-01) — lank

Historiska finansiella nyckeltal: Inderes (get-fundamentals), rapporterade siffror
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Ansvarsfriskrivning for aktiebrief

2026-10-02

Denna aktiebrief &r producerad av Inderes. Den &r uteslutande avsedd att ge en kortfattad och faktabaserad presenta-
tion av offentligt tillg&nglig information om bolaget vid tidpunkten for publicering. Aktiebriefen ar avsedd for informativt

syfte och bdr inte betraktas som ett erbjudande eller uppmaning att képa, sélja eller teckna investeringsprodukter.

Informationen har sammanstallts fran flera olika offentliga kallor som Inderes anser vara tillforlitliga. Inderes stravar
efter att anvanda tillforlitlig och omfattande information, men Inderes ansvarar inte for innehallet eller riktigheten i den
presenterade informationen. Informationen som aktiebriefen baseras pa kan dndras snabbt. Inderes atar sig inte att

meddela om andringar i informationen som presenteras eller att uppdatera materialet efter publicering.

Aktiebriefen bor inte betraktas som ett erbjudande eller uppmaning att kbpa, sélja eller teckna investeringsprodukter.
Lasaren ansvarar sjalv for sina investeringsbeslut. Lasaren bor beakta sina egna mal, sin ekonomiska situation och
vid behov anvanda radgivare nar lasaren fattar beslut om investeringsatgarder. Inderes samt dess anstallda ansvarar
inte for det ekonomiska resultatet av investeringsbeslut som fattas baserat pa aktiebriefen eller fér annan skada (direkt

eller indirekt) som kan uppsta pa grund av anvandning av informationen.

Aktiebriefen far inte andras, kopieras eller goras tillganglig for andra helt eller delvis utan skriftligt medgivande fran
Inderes. Vissa landers lagar kan innehalla begransningar for distribution av information i denna aktiebrief och personer

som omfattas av dessa restriktioner bor ta hénsyn till dessa begréansningar.

Delar av denna aktiebrief har tagits fram med hjalp av artificiell intelligens. Allt innehall granskas och redigeras av

Inderes fore publicering.

Inderes har ingatt ett avtal, som omfattar utarbetande av aktiebriefen, med den emittent som behandlas i denna

aktiebrief.

Information om Inderes

https://www.inderes.se
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Kontakt mellan investerare och bors-
bolag

Inderes demokratiserar finansiell information genom att sammanféra investerare och bors-
bolag. For investerare ar vi en community och palitlig kalla till finansiell information och
aktieanalys. For borsbolag ar vi en partner for IR-kommunikation av hog kvalitet. Over 500
borsbolag i Europa anvander vara produkter for IR-kommunikation och aktieanalys med malet
att tillhandahalla battre investerarkommunikation till sina aktieagare.

Vart mal ar att vara det mest investerarorienterade bolag inom finans. Inderes grundades ar
2009 av investerare, for investerare. Som ett Nasdag First North-noterat bolag forstar vi vara

kunders vardag.

Inderes Oyj Inderes Ab

Porkkalankatu 5 Vattugatan 17, 5tr .

00180 Helsinki Stockholm inde
+358 10 219 4690 +46 8 411 43 80 Ies.

inderes.fi inderes.se



